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Khởi động và Duy trì kết nối 
 

BNI Connect Educational Moment #1 

Thiết lập sự hiện diện 

 

 

 

“Khởi động và Duy trì kết nối” là chương trình giúp bạn và các thành viên trong chapter tìm hiểu thêm 
về BNI Connect với từng phần nhỏ trong suốt cả năm. Để đi kèm với các email đã gửi hàng tháng đến 
tất cả các thành viên, đây là một Education Moment để giúp bạn thực thi các thông điệp, cũng như hỗ 

trợ trực tiếp cho bài học mô tả về các chủ đề hàng tháng. 

 

Trong mỗi Education Moment, có 3 nguồn tài liệu cho phần trình bày của bạn. 

1) Một video đa phương tiện. Bạn có thể chiếu video ngắn 3-5 phút này nếu chapter của bạn được 
chuẩn bị để thuyết trình dưới dạng này. Ngoài ra, bạn có thể chia sẻ liên kết tới video với các 
thành viên trong chapter. 

2)  Một video hướng dẫn trực quan từng bước. Có một liên kết để hỗ trợ tài liệu về chủ đề dành 
cho các thành viên thích tìm hiểu dưới dạng ảnh chụp màn hình và các văn bản. 

3) Thuyết trình Chapter. Những ý tưởng và những điều để trình bày về chủ đề này với chapter của 
bạn trong Educational moment tại các buổi họp BNI hàng tuần. 
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Thiết lập sự hiện diện 

BNI Connect – video 3 phút về Educational Moment 

Link to video: http://youtu.be/Kz1nwcPuzMU 

 

 

 

 

Hướng dẫn trực quan BNI Connect và tài liệu hướng dẫn 

Bạn có thể truy cập bộ tài liệu hỗ trợ tại link: 

http://support.bniconnect.com/entries/25463116-Completing-Your-Member-Profile 

 

Tìm thêm tài liệu hướng dẫn tại link: 

http://support.bniconnect.com 

 

Các ý tưởng và đề xuất cho việc trình bày 

Khi đề cập đến việc hoàn thành hồ sơ trên BNI Connect, bạn cần hiểu được lý do tại sao. BNI Connect 
là nền tảng trực tuyến với hơn 150,000 thành viên BNI chung chí hướng trên toàn thế giới cùng truy 
cập. Lần đầu tiên trong lịch sử của tổ chức này, các thành viên BNI có thể tìm kiếm danh mục trực tiếp, 
trực tuyến để có thể giới thiệu tới các thành viên BNI trên toàn cầu. 

Điều đó có nghĩa là nếu cô của bạn ở Florida cần giặt tấm thảm, hay bà nội của bạn ở Arizona cần sửa 
máy tính, hoặc chú của bạn ở Michigan cần mua xe mới, anh chị em họ ở France muốn tìm thông tin, 
bạn có cơ hội giới thiệu một thành viên BNI bằng cách tạo kết nối trong BNI Connect. Điều tuyệt vời là 
chúng ta có thể hướng về cùng một triết lý Cho là nhận và hiểu được tiêu chuẩn cao của tư cách thành 

http://youtu.be/Kz1nwcPuzMU
http://support.bniconnect.com/entries/25463116-Completing-Your-Member-Profile
http://support.bniconnect.com/entries/25463116-Completing-Your-Member-Profile
http://support.bniconnect.com/
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viên, chúng ta khởi đầu với sự tín nhiệm cao hơn một chút với người khác hơn là tìm kiếm ngẫu nhiên 
một ai đó trên mạng hoặc trong những trang vàng. 

Tuy nhiên, chỉ tìm kiếm tên thôi thì chưa đủ. Khi ai đó muốn giới thiệu bạn, thì điều quan trọng là bạn 
đang đặt chân và hướng về phía trước! Hồ sơ của bạn trong BNI Connect là bước đầu tiên để thiết lâp 
sự hiện diện và sự tín nhiệm, điều mà tất cả chúng ta đều biết là xây những nền tảng vững chắc cho 
lợi nhuận. 

Có hàng trăm ví dụ về những người đang kết nối với các thành viên trong BNI trên cả nước và trên 
toàn thế giới để xây dựng mối quan hệ, trao referrals, và kinh doanh thông qua sức mạnh của BNI 
Connect. BNI Connect đang thực sự biến tổ chức này thành mạng lưới kinh doanh trong nước và toàn 
cầu. 

 

Ý tưởng trình bày: 

 Đi đến web của vùng và xem một vài hồ sơ trực tuyến của thành viên trong chapter. Bao nhiêu 
người đã hoàn thành hồ sơ của họ? In ra một vài ví dụ về những hồ sơ “trống” và hồ sơ “đã 
điền đủ” để chia sẻ với các thành viên trong chapter. 

 Sử dụng danh mục BNI Global, sau đó thực hiện tìm kiếm một ngành nghề phổ biến. Xem một 
vài hồ sơ với chapter của bạn. Quyết định một nhóm nếu bạn có muốn giới thiệu người này hay 
không, dựa vào những gì bạn thấy trên hồ sơ của họ. Dĩ nhiên, nếu ai đó tìm thấy bạn, bạn có 
muốn trả lời câu hỏi vang dội là CÓ không? 

 Chia sẻ một vài câu chuyện thành công từ www.bnisuccessnet.com. Trong phần “Tôi được kết 
nối”, có nhiều ví dụ hay về cách thành viên cho và nhận khi sử dụng BNI Connect. Một ví dụ 
hay là có một thành viên ở New York được một thành viên ở bang Washington giới thiệu tới 
một tập đoàn nổi tiếng (gợi ý: Họ sản xuất ra nhiều máy tính và phần mềm) như thế nào! Một 
câu chuyện khác về một luật sư ở California đã nhận cơ hội kinh doanh từ một thành viên ở 
Texas! Một câu chuyện khác nữa kể về một người bán hoa ở San Diego đã giới thiệu cơ hội 
kinh doanh đến một người bán hóa ở Ireland sau khi tiến hành tạo một mạng lưới kết nối toàn 
cầu với các chủ shop hoa thông qua BNI Connect để cùng mở rộng kết nối! 

 Có ai trong chapter của bạn có một hồ sơ tuyệt vời chưa? Hãy yêu cầu họ chia sẻ một vài bí 
quyết và thủ thuật mà họ đã sử dụng trong hồ sơ để làm cho nó nổi bật. 

 

Chúc bạn may mắn với phần trình bày của mình! Để tìm thêm thông tin và các nguồn tài liệu, hãy xem 
các tài liệu, hướng dẫn và các diễn đàn trên trang hỗ trợ tại: http://support.bniconnect.com. 

Có thể xem thêm các hội thảo và video ở đây: http://www.youtube.com/bniconnectglobal. 

Bạn cũng có thể ghé: http://www.facebook.com/bniconnectglobal. 

Như thường lệ, nếu bạn có bất cứ câu hỏi hay thắc mắc gì, hãy liên hệ với Giám đốc tư vấn ở chapter, 
Giám đốc điều hành, hoặc văn phòng vùng. Bạn cũng có thể liên hệ hỗ trợ bằng cách gửi yêu cầu về 
http://support.bniconnect.com/anonymous_requests/new hoặc nhấp vào link trong BNI Connect hoặc 
email support@bniconnect.com. Đội ngũ hỗ trợ sẽ sẵn sàng hỗ trợ bất cứ lúc nào. 
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